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BERATER
Sasko Blazevski
Gesellschafter & Geschäftsführer Geldwerk 

Geboren 1976 in Hamburg

Von 1996 bis 2016 Deutsche Bank, davon 15 Jahre Mobiler Vertrieb, 

zuletzt als Regionaldirektor

Familienvater mit zwei Töchtern

Hobbies: Radfahren, Laufen, Bier brauen, Land Rover Defender

FIRMA
Seite Oktober 2016 Geldwerk | Manufaktur für Finanzangelegenheiten

TÄTIGKEITSFELDER
§§34c, d, f, i und Vermittleranbindung/-betreuung sowie Advisor für individuelle Fonds-

Vermögensverwaltungen (RP)

Zertifizierter IHK Prüfer §§34f und 34i GewO

II. PARTNERPORTRAIT | Sasko Blazevski
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BERATER
Ingo Theismann

30 Jahre Berufserfahrung, davon 15 Jahre in der Vermögensverwaltung

FIRMA
Ingo Theismann Vermögensmanagement e. Kfm. 

Gegründet im Juli 2015

GESCHÄFTSMODELL
Vertraglich gebundener Vermittler bei BN & Partners 

Beratung & Vermittlung von drei fondsgebundenen 

Vermögensverwaltungsmodellen
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III. Asset Allocation | Björn Drescher
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III. Asset Allocation | Sasko Blazevski

Die Geldanlage muss zum Kunden passen, 
nicht der Kunde zur Geldanlage
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III. Asset Allocation | Sasko Blazevski

■ Renditeerwartung

■ Kosten

■ Volatilität/ Drawdown

■ SRRI

■ illiquide/ Assets ausserhalb Depots

■ gerechte Vergütung/ Rendite

■ generelle Erwartungshaltung
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III. Asset Allocation | Sasko Blazevski

■ Portfolio Analyzer

■ Portfolio Builder

■ Investmentvergleich

■ Strategiesitzungen

■ Fondsstatistiken

■ ETF/ Aktiv

■ Fondsgesellschaften
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III. Asset Allocation | Sasko Blazevski
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Quelle: bild.de

III. Asset Allocation | Ingo Theismann
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Quelle: Deutsche Bundesbank, Stand 31.12.2021
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III. Asset Allocation | Ingo Theismann

Geldvermögen Deutschland 2021
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Üblicher Stellenwert in der Praxis Tatsächliche Bedeutung für die Entwicklung
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Quelle: eigene Darstellung

Strategische Vermögensverteilung 
(Anlagerichtlinie)

Taktische Vermögensverteilung 
(Über- und Untergewichtungen)

Fonds- und Einzeltitelselektion 
(Kauf und Verkauf von 
Finanzinstrumenten)
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III. Asset Allocation | Ingo Theismann
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Quelle: eigene Darstellung

z.B. Strategiefonds aggressiv, Aktienfonds Rohstoffe

z.B. Mischfonds offensiv, Aktienfonds Schwellenländer

z.B. Mischfonds dynamisch und flexibel, Aktienfonds global

z.B. Mischfonds ausgewogen, Rentenfonds Schwellenländer

z.B. Mischfonds defensiv, Rentenfonds Euro und Dollar

• Sehr hohe Risikobereitschaft
• Volatilität über 25%
• Hohe Risikobereitschaft
• Volatilität bis 25%
• Erhöhte Risikobereitschaft
• Volatilität bis 15%
• Mittlere Risikobereitschaft
• Volatilität bis 10%
• Gemäßigte Risikobereitschaft
• Volatilität bis 5%
• Geringe Risikobereitschaft
• Volatilität bis 2% z.B. Immobilienfonds Europa, Garantiefonds EUR

SRRI 
7

SRRI 
6

SRRI 
5

SRRI 
4

SRRI 
3

SRRI 
2

SRRI 
1

• Sehr geringe Risikobereitschaft
• Volatilität bis 0,5% z.B. Geldmarktfonds EUR, Kontoguthaben

Das Risiko

III. Asset Allocation | Ingo Theismann
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Quelle: eigene Darstellung
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Die Rendite

III. Asset Allocation | Ingo Theismann
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Quelle: Depotverwaltung BN & Partner, eigene Darstellung, Stand 31.12.2021

Ertragserwartung 50/50 Portfolio

III. Asset Allocation | Ingo Theismann
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III. Asset Allocation | Ingo Theismann
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Quelle: eigene Darstellung, Stand 31.07.2022
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Quelle: eigene Darstellung, Stand 31.12.2021

III. Asset Allocation | Ingo Theismann
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Quelle: Depotverwaltung BN & Partner, Stand 31.07.2022

Portfolio Kapitalerhalt BN & Theismann Dynamik
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III. Asset Allocation | Ingo Theismann
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IV. Cross-Selling | Sasko Blazevski

Interessiere ich mich primär für 
den Ertrag oder für den Kunden.

Oder folgt der Ertrag womöglich automatisch, 
wenn ich mich für den Kunden interessiere?
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IV. Cross-Selling | Sasko Blazevski

In unsicheren Zeiten werden mehr Empfehlungen 
bzw. Beratungen nachgefragt.

Ist YouTube womöglich doch nicht der Schlüssel 
zur einfachen und rentablen Geldanlage?
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IV. Cross-Selling | Sasko Blazevski

Vorsorge 

Vermögen

Finanzierung 

Absicherung
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IV. Cross-Selling | Sasko Blazevski
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IV. Cross-Selling | Sasko Blazevski



V.

ESG–OFFENLEGUNGSPFLICHT
[Abfrage der Nachhaltigkeitspräferenzen]
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V. ESG-Offenlegungspflicht | Björn Drescher
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V. ESG-Offenlegungspflicht | Frank Bergrath

§ Feedback von unseren Partnern

§ Feedback aus dem Team Partnerbetreuung Investment

§ Übersicht zur Datenlage

§ Nutzerzahlen zum Start

§ Ausblick
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2022
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VI. AUSBLICK

Nächster

Partner#Dialog 12
Donnerstag, 24. November 2022
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Rechtliche Hinweise
Alle Rechte FONDSNET | Stand 08/2022
Nachdruck, Übernahme in elektronische Medien oder auf Internetseiten – auch auszugsweise – nur mit ausdrücklicher Genehmigung der

FONDSNET Vermögensberatung & -verwaltungs GmbH 
Steinstraße 33 | D-50374 Erftstadt
Telefon: 02235 / 95 66 10 
info@fondsnet.de | www.fondsnet.de

Die Inhalte der Präsentation wurden von FONDSNET und den Referenten mit größtmöglicher Sorgfalt zum Zeitpunkt der Veröffentlichung erstellt. Eine Haftung für die Richtigkeit der Daten und Informationen 
wird ausgeschlossen. Dies gilt insbesondere für den Fall, dass sich die enthaltenen Fakten, Annahmen und Empfehlungen im Laufe der Zeit ändern. Die Inhalte stellen weder eine individuelle Anlageempfehlung 
noch eine Einladung zur Zeichnung oder ein Angebot zum Kauf oder Verkauf von Wertpapieren oder sonstigen Finanzinstrumenten dar.

Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit und bis zum nächsten Mal!
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