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Status Quo | Daran arbeiten wir …

▪ Vertragsordner/ Kostenentwicklung

▪ Vermögen/ Reinvermögen

▪ Umsatzanalyse kontoübergreifend

▪ Verfügbares Einkommen/ “Wasserstand”

▪ Businessregeln+ Warnungen: Überziehung, 
Verteuerung, Verbesserung, Änderung des 
Lebensstils, 

▪ Trigger für Anlagemöglichkeiten

▪ Trigger für Betriebliche Altersvorsorge

▪ Finanzielle Gesundheit

▪ Liste Fremdverträge(Sparte, Produkt, Beitrag, 
Anbieter, etc), z.B.Lebensversicherungen

▪ Einkommen, auch Sonderzahlungen, 
Gehaltserhöhungen, sekundäre Einkunftsarten

▪ Situative bzw. Individuelle Zahlungen: 
Rechtsanwalt, Pflege, …

▪ Ungenutztes Einkommen, ungenutztes Vermögen> 
x%

▪ Propensity to Buy / Kaufwahrscheinlichkeit

▪ Umschuldungsmöglichkeiten: Kreditlinien> x%

▪ Impulse / Businessregeln
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