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Wert
Der Preis ist, was man zahlt – der Wert, 

was man dafür bekommt. Aktien von 
Qualitätsunternehmen rechtfertigen 

eine höhere Bewertung als Aktien 
durchschnittlicher Unternehmen. 

Qualität
Die Stabilität und die Vorhersehbarkeit 
der Erträge definieren die Qualität 
einer Anlage. 

Flexibilität
Ein Portfolio mit liquiden Anlagen und einer 
Barreserve verschafft den nötigen Handlungs-
spielraum, um Opportunitäten wahrzunehmen.  

Solvenz
Hohe Schulden sind die häufigste Ursache

für den Konkurs von Unternehmen und 
den Verlust eines Vermögens.

Diversifikation 
Eine sinnvolle Streuung bietet langfristige Wertzuwachspotenziale und ist 

der beste Schutz vor nachhaltigen (realen) Vermögensverlusten. 

Nur für Institutionelle Anleger – Nicht für die Verbreitung/Weitergabe an Privatkunden.
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„Vorsicht hilft, Panik aber nicht.“
Interview mit Thomas Lehr auf der Website von „Das Investment“ 27.3. 2020



This document is reserved for professional clients as defined by Directive 2014/65/EU (MIFID II) and not for retail distribution.

Flossbach von Storch in der Presse

Mai 2018

Aktuelle Kommunikation

Seite 8 von 10

„Bert Flossbach hat es erneut geschafft, gut durch eine Krise zu kommen.“
Euro am Sonntag, 4.4. 2020
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Der Flossbach von Storch „Finanz-Podcast“
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flossbachvonstorch.de/podcast
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Folgen Sie uns
Social Media, Partner und Webseite

Xing LinkedIn Facebook Twitter YouTube Spotify

flossbachvonstorch.de
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