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,Die FinanceCloud — das

personliche Finanzportal FondsKonzept
lhres Kunden®

“Die Tools der Pools”



lhr heutiger Referent:

FondsKonzep_t




Kundennutzen der FinanceCloud:




Warum nutzt der Kunde....? I
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....weil er davon einen Nutzen hat!



Welchen Nutzen hat lhr Kunde mit der FinanceCloud?

Uberblick uiber seine Vertrage: 4
C
@ Vermogensibeniht
* Investment-, Versicherungs- und Beteiligungsbereich e
147 Wedentwickiang
* Alle Vertrage aus dem MSC sind automatisch enthalten ot

0 Wertpapserinto

* \Vertrage konnen vom Kunden hinzugefiigt werden

B sehe

B Dotumentenarchiv
* Detailierte Wertentwicklungsberechnungen

» Detaiilierter Einblick ins Portfolio & Vertrage

* Externes & internes Dokumentenarchiv




Welchen Nutzen hat lhr Kunde mit der FinanceCloud?

Externe Konten hinzufiigen:

Grundlage EU-Richtilinie PSD2

Girokonten und teilweise auch Kredit-/Kreditkartenkonten
Kunde entscheidet selbst, welche Konten er hinzufligt
Logindaten des Online-Bankings gentligen

Kontostande und Transaktionen werden abgerufen und
gespeichert

Kunde kann Berater fiir Zugriff freischalten

Nutzung analog in der App moglich

© Neues Konto hinzufiigen

VA SCHALLER - Sp:

Einnahmen & Ausgaben A

monatlic

Sparplan anlegen




Welchen Nutzen hat lhr Kunde mit der FinanceCloud?

Optionaler Bedarfscheck:

* Erfassung von Grunddaten, beruflicher Status, Wohnsituation,
sonstiges Eigentum, Freizeitaktivitdaten

* Welche Versicherungen sind empfohlen?

* Welche bestehen bereits? Wo gibt es Liicken?

* Direkte Kontaktaufnahme zum Berater moglich

G

82 Deshboard

€ vemogensibersicit
&= Multibanking

[ Wertentwicklung
M Meine Ziele

O Wertpapierinfo

E Berichte

i Dokumentenarchiv

Gesundheit und Existenz




Welchen Nutzen hat lhr Kunde mit der FinanceCloud?

Zielgenerator:

Immobilien, Riicklage, Urlaub, Anschaffung, Sonstiges
Zielvorgabe, Zeitraum, Eigenkapital, Zielvolumen
Ergebnis mit verschiedenen Rechenvariationen
Speicherung der Ziele

Anzeige der Zielerreichung dauerhaft

B Datbord
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I Wetenbockng

U emchenngen

0 Wertpapserinto
B oo

B Dotumentenarchiv

Neues Ziel anlegen

Immobilie Ricklage graBere Anschaffuiig

Sonstiges




Welchen Nutzen hat lhr Kunde mit der FinanceCloud?

Kommunikation mit Berater: 4
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* Nachrichtenhistorie in der Kommunikationstbersicht U clomee ::
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ET

0 Wertpapserinto =

» Datenschutzkonforme Kommunikation mit Berater S =
B oo LA

* Inkl. Anhangen (z.B. Depotauszug, Versicherungsschein etc.)

* Gesprach aus der FinceCloud in der App fortflihren und umgekehrt




Beraternutzen der FinanceCloud




Was lhrem Kunden nutzt, nutzt lhnen automatisch?

Kundenbindung starken:

Auf einmal genutzte Vorteile wird ungern wieder verzichtet
Vorteile werden lhnen als Berater zugerechnet

Bieten Sie dem Kunden ,,IHRE“ FinanceCloud an!

Mehr Uber Ihren Kunden erfahren!

Vertrage in den Bestand Gbernehmen

Zielgenauere Kundenbetreuung moglich

Abwanderung zum Wettbewerb reduzieren

Rechtliches Update inklusive! (DSGVO etc.)

Kommunikation inkl. Taping via FinanceScreen

B Datbord
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I Wetenbockng

U emchenngen

0 Wertpapserinto
B oo

B Dotumentenarchiv




V-konform

FinanceScreen




FinanceScreen

Eine DSGVO-konforme Videoberatung
Automatische Aufzeichnung

Ohne Drittanbieter

Hoéchste Sicherheit

Vollstandig im MSC | FinanceCloud integriert

Kostenfrei fiir aktive Makler

Vermogensibersicht

Multibanking

Wertentwicklung

0 Versicherungen

Meine Zieke

Ruhestandsplanung

Wertpapierinfo

Berichte

[

Dashboard « Pos

Kontoveriauf

Gesamtvermédgen
50.019,10 €

Hogenauer Testkunde Michael

Vermodgen. Verbindlichkeiten ¢~ 8~
50.109,05 € 89,95 € -

.
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Investr

Marktbericht




lhre Fragen?




VIELEN DANK

Thomas prosche

\Iertr'\ebsmanager
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257 lertisse”

mobil 077/ 9695142



