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Wichtige Hinweise

Bei dieser Information handelt es sich um eine Marketingmitteilung. Diese Information richtet sich ausschließlich an Kunden der Kundengruppe „Professionelle Kunden“ gem. § 67 Abs. 2 

WpHG und/oder „Geeignete Gegenparteien“ gem. § 67 Abs. 4 WpHG und ist nicht für Privatkunden bestimmt. Bei diesem Dokument und bei Referenzen zu Emittenten, Finanzinstrumenten 

oder Finanzprodukten handelt es sich nicht um eine Anlagestrategieempfehlung im Sinne des Artikels 3 Absatz 1 Nummer 34 der Verordnung (EU) Nr. 596/2014 oder um eine 

Anlageempfehlung im Sinne des Artikels 3 Absatz 1 Nummer 35 der Verordnung (EU) Nr. 596/2014 jeweils in Verbindung mit § 85 Absatz 1 WpHG. Als Marketingmitteilung genügt diese 

Information nicht allen gesetzlichen Anforderungen zur Gewährleistung der Unvoreingenommenheit von Anlageempfehlungen und Anlagestrategieempfehlungen und unterliegt keinem Verbot 

des Handels vor der Veröffentlichung von Anlageempfehlungen und Anlagestrategieempfehlungen. Diese Information soll Ihnen Gelegenheit geben, sich selbst ein Bild über eine 

Anlagemöglichkeit zu machen. Sie ersetzt jedoch keine rechtliche, steuerliche oder individuelle finanzielle Beratung. Ihre Anlageziele sowie Ihre persönlichen und wirtschaftlichen Verhältnisse 

wurden ebenfalls nicht berücksichtigt. Wir weisen daher ausdrücklich darauf hin, dass diese Information keine individuelle Anlageberatung darstellt. Eventuell beschriebene Produkte oder 

Wertpapiere sind möglicherweise nicht in allen Ländern oder nur in bestimmten Anlegerkategorien zum Erwerb verfügbar. Diese Information darf nur im Rahmen des anwendbaren Rechts 

und insbesondere nicht an Staatsangehörige der USA oder dort wohnhafte Personen verteilt werden. Diese Information wurde weder durch eine unabhängige Wirtschaftsprüfungsgesellschaft 

noch durch andere unabhängige Experten geprüft.

Bei Investmentfonds sollten Sie eine Anlageentscheidung in jedem Fall auf Grundlage der Verkaufsunterlagen (wesentliche Anlegerinformationen, Verkaufsprospekt, aktueller Jahres- und 

ggf. Halbjahresbericht) treffen, denen ausführliche Hinweise zu den Chancen und Risiken des jeweiligen Fonds zu entnehmen sind. Bei Wertpapieren, zu denen ein Wertpapierprospekt 

vorliegt, sollten Sie die Anlageentscheidungen in jedem Fall auf Grundlage des Wertpapierprospekts treffen, dem ausführliche Hinweise zu den Chancen und Risiken des jeweiligen 

Finanzinstruments zu entnehmen sind, im Übrigen wenigstens auf Basis des Produktinformationsblattes. Alle vorgenannten Unterlagen können bei der Joh. Berenberg, Gossler & Co. KG 

(Berenberg), Neuer Jungfernstieg 20, 20354 Hamburg, kostenlos angefordert werden. Die Verkaufsunterlagen der Fonds sowie die Produktinformationsblätter zu anderen Wertpapieren 

stehen über ein Download-Portal unter Verwendung des Passworts „berenberg“ unter der Internetadresse https://docman.vwd.com/portal/berenberg/index.html zur Verfügung. Die 

Verkaufsunterlagen der Fonds können ebenso bei der jeweiligen Kapitalverwaltungsgesellschaft angefordert werden. Die jeweils konkreten Adressangaben stellen wir Ihnen auf Nachfrage 

gerne zur Verfügung. 

Die in diesem Dokument enthaltenen Aussagen basieren entweder auf eigenen Quellen des Unternehmens oder auf öffentlich zugänglichen Quellen Dritter und spiegeln den 

Informationsstand zum Zeitpunkt der Erstellung der unten angegebenen Präsentation wider. Nachträglich eintretende Änderungen können in diesem Dokument nicht berücksichtigt werden. 

Angaben können sich durch Zeitablauf und/oder infolge gesetzlicher, politischer, wirtschaftlicher oder anderer Änderungen als nicht mehr zutreffend erweisen. Wir übernehmen keine 

Verpflichtung, auf solche Änderungen hinzuweisen und/oder eine aktualisierte Information zu erstellen. Wir weisen darauf hin, dass frühere Wertentwicklungen, Simulationen oder Prognosen 

kein verlässlicher Indikator für die künftige Wertentwicklung sind und dass Depotkosten entstehen können, die die Wertentwicklung mindern. Zur Erklärung verwandter Fachbegriffe steht 

Ihnen auf www.berenberg.de/glossar ein Online-Glossar zur Verfügung.

Für Investoren in der Schweiz: Herkunftsland des Fonds ist Deutschland. Der Fonds ist in der Schweiz zum Vertrieb an nicht qualifizierte Anleger zugelassen. Zahlstelle in der Schweiz ist die 

Tellco AG, Bahnhofstrasse 4, CH-6430 Schwyz. Vertreter in der Schweiz ist die 1741 Fund Solutions AG, Burggraben 16, 9000 St. Gallen. Der Verkaufsprospekt inkl. Allgemeiner und 

Besonderer Vertragsbedingungen, Wesentliche Informationen für die Anlegerinnen und Anleger (KIID) sowie der Jahres- und Halbjahresbericht können kostenlos beim Vertreter in der 

Schweiz bezogen werden (Telefon: +41 58 458 48 00). Für die in der Schweiz und von der Schweiz aus vertriebenen Anteile ist am Sitz des Vertreters Erfüllungsort und Gerichtsstand 

begründet. Für Anleger in Spanien: In Spanien sind die Fonds unter der Nummer 1714 bei der spanischen Wertpapiermarktkommission (CNMV) registriert.

© 2021 Morningstar, Inc. Alle Rechte vorbehalten. Die hierin enthaltenen Informationen: (1) sind für Morningstar und/oder ihre Inhalte-Anbieter urheberrechtlich geschützt; (2) dürfen nicht 

vervielfältigt oder verbreitet werden; und (3) deren Richtigkeit, Vollständigkeit oder Aktualität wird nicht garantiert. Weder Morningstar noch deren Inhalte-Anbieter sind verantwortlich für 

etwaige Schäden oder Verluste, die aus der Verwendung dieser Informationen entstehen. Die Wertentwicklung in der Vergangenheit ist keine Garantie für zukünftige Ergebnisse.

Morningstar Rating zum 26.02.2021.

Datum: 09.03.2021

https://docman.vwd.com/portal/berenberg/index.html
http://www.berenberg.de/glossar


Europäischer IPO-Markt 2020 (1)
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Entwicklung 

➢ Rekord-IPO-Volumen von USD 141 Mrd. in den USA 

stand in 2020 lediglich eine Größe von EUR 15 Mrd. in 

Europa gegenüber

➢ Im turbulenten Marktumfeld schafften es 59 

Unternehmen an den Markt (2019: 44 IPOs). Aufgrund 

weniger Mega-IPOs sank das Volumen um ein Viertel

➢ Europäisches IPO-Volumen somit auf dem niedrigsten 

Stand seit 2012

➢ Lediglich zwei SPACs, Dutch Star Companies Two

(EUR 110 Mio.) und Xavier Niel’s 2MX Organic (EUR 

300 Mio.) mit Listing in 2020

Europäische ECM-Transaktionen (2017-20 YTD) 

Quelle: Berenberg, Bloomberg, Dealogic. Criteria: Western European transactions >€20m

Die 40 größten europäischen Transaktionen in 2020 



Europäischer IPO-Markt 2020 (2)
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Entwicklung 

➢ Erfreuliche Performance der europäischen IPOs in 

2020 in der Breite mit +34,9% im Vergleich zu +28,8% 

der entsprechenden Vergleichsindizes

➢ Outperformance der Large- vs. Small- und Medium-

Caps. Schlechtere Entwicklung der Börsenneulinge 

mit einer Market-Cap von unter EUR 5 Mrd. nach 

erstem Handelstag vs. Ausbau der Outperformance 

bei größere Unternehmen

Quelle: Berenberg, Bloomberg Bloomberg, Dealogic

IPO Performance in 2020



Europäischer IPO-Markt 2020 (3)
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IPOs mit einer Größe von > EUR 100 Mio., sortiert nach Performance am 1. Tag (2020) 

Quelle: Berenberg, 4. Dezember 2020



Europäischer IPO-Markt 2020 (4)
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➢ Sektoraler Fokus in 2020 erneut auf der IT-Branche mit 

13% des Gesamt-Volumens (2019: 15%)

➢ Rückläufige Tendenzen bei General Retail (5%, -345bp), 

Automotive (2%, -102bp), Construction (2%, -70bp), Food 

Manufacturing (2%, -104bp) and Oil and Gas (2%, -

247bp) zu Gunsten von Business Services (9%, +562bp), 

Diversified Financials (9%, +549bp) und Capital Goods

(8%, +565bp)

➢ Höhere Diversifizierung der ECM-Landschaft in Europa 

als in den USA, wo in 2020 über 50% des Transaction 

Volumes auf den Technology and Healthcare Sector

entfielen (im Vergleich zu einem 3-Jahres-Durchschnitt 

von ~40%)

Entwicklung Aufteilung des europäischen ECM Volumens 2020

Quelle: Berenberg, Bloomberg Bloomberg, Dealogic



Entstehung des virtuellen IPOs
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Die Covid-Krise hat den virtuellen IPO kreiert. Virtuelles Marketing via Video-Konferenzen als der neue Standard

Vorteile:

1. Erhebliche Reisekosten- und Zeiteinsparungen (bis zu EUR 250.000 und ca. 1.000 Stunden). Positive Folgeeffekte durch

Reduzierung der Marketing-Timeline und damit kürzeres Market Exposure

2. Möglichkeit zur Ansprache einer deutlich breiteren Investorenbasis verteilt über verschiedene Zeitzonen

Quelle: Berenberg, Bloomberg Bloomberg, Dealogic



IPO-Pipeline 2021
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➢ Wirtschaftliche Erholung, gestiegener Aktienmarkt und sinkende Vola sollten sich positiv auswirken. Zunehmende 

Bereitschaft von Private Equity Companies zum Exit. M&A sollte an Bedeutung gewinnen

➢ YTD bereits Rekord-IPO-Volumen Europa (inklusive UK) mit EUR 8,4 Mrd. verteilt auf 6 Deals. Somit stärkster Jahresstart 

seit 1998. Zunahme auch in Europa von SPACs

Quelle: Berenberg, Bloomberg Bloomberg, Dealogic

Pipeline für 2021 gut gefüllt



Ausblick und Tendenzen 
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✓ Investorenbasis in den IPO-Büchern immer diverser 

(ESG & Impact Fonds, Green Hedge Fonds)

✓ Zunahme der passive Strategien. Tendenz der 

Separierung von Small- und Mid-Cap-Fonds mit 

negativen Auswirkungen auf die verfügbaren Kapitaltöpfe 

für kleinere Unternehmen

✓ Deutliche Zunahme von Anker/Corner-Stone-Investoren 

bei IPOs mit Vorteilen im IPO-Prozess, aber negative 

Folgeeffekte im Sekundärmarkt

✓ Beschleunigung struktureller Trends durch Covid-Krise. 

Kapitalbedarf von disruptiven Geschäftsmodellen (70% 

der IPOs in 2020 profitierten vom Online-Shift)

✓ Zunehmende ESG-Fokussierung führt zu steigendem 

Investitionsbedarf in Sektoren wie Energy Transition, 

Battery Charging und Fuel Cells

✓ Zunahme von „loss-making IPOs“. Börsengänge zu 

einem frühen Zeitpunkt in der Unternehmensentwicklung 

bedeuten höheres Execution-Risiko. 

✓ Verstärkte Tendenz von europäischen Unternehmen in 

den USA Börsengang anzustreben

Quelle: Berenberg, Refinitiv



IPOs im Rahmen des Berenberg Aktien Mittelstand (1)
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✓ Nur Teilnahme an IPOs die mit unserer allgemeinen 

Investmentphilosophie übereinstimmen

✓ Reduzierung der Investment Cases auf die Basics

✓ Track-Rekords des Managements und der Core-Shareholder

✓ Analyse der geplanten Verwendung der IPO-Proceeds

✓ Fokus auf ESG- und Corporate Governance-Aspekte (vor 

allem Incentivierung des Managements, Lock-Ups)

Anlageuniversum

Auswahl von deutschen Nebenwerten mit 

überzeugendem strukturellen Wachstum und 

nachhaltigen Erträgen

Fokus
25-45 Aktien | Benchmark-unabhängig | 

„Quality-Growth“

Benchmark 50% MDAX / 50% SDAX

Haltedauer
Durchschnittlich 2-5 Jahre Turnover ~ 25% 

p.a.

Marktkapitalisierung < 5 Mrd. EUR bei Kauf

IPO Richtlinien für den Fonds Investmentphilosophie

Charakteristika Anlagekonzept

• Etablierte Nischenunternehmen, die mit ihren fokussierten 

Geschäftsmodellen in ihrem Heimatmarkt und global über 

starke Marktpositionen verfügen (Hidden Champions)

• Hoher Anteil an privaten Eigentümern; solide Bilanzen und 

nachhaltige Cashflows sind die Regel

• Unternehmen, die von externen Analysten wenig bis gar nicht 

abgedeckt werden

• Mid-Cap-Ansatz; Anlagemöglichkeiten auch im Small- und 

Micro-Cap-Bereich



IPOs im Rahmen des Berenberg Aktien Mittelstand (3)

Hellofresh

Geschäftsmodell 

➢ HFG ist mit 601Mio Bestellungen mit Abstand der global führende Anbieter 

für „Kochboxen“

➢ Dank seiner Größe kann HFG seinen Kunden das breiteste Angebot an 

Rezepten bei gleichzeitig höchster Flexibilität anbieten. Dies führt zu hoher 

Kundenzufriedenheit und einer kontinuierlich steigenden Anzahl an 

wiederkehrenden Bestellungen 

Dermapharm

Geschäftsmodell 

➢ Dermapharm gehört zu den Top 10 der Pharmaunternehmen in 

Deutschland mit einem Fokus auf "Markenarzneimittel" und bietet einen 

Mix aus Originalpräparaten und patentfreien Markenprodukten in 

Nischenmärkten an. 

➢ Wertschafende Akquisitionen, attraktives organisches Wachstum bei 

bestehenden Produkten und Internationalisierung sind die wichtigsten 

Säulen der Strategie. Zusaetzlich produziert das Unternehmen den Covid-

Impfstoff für Biontech Dank Know-How bei Lipid-Nanopartikeln. 

Entwicklung seit IPO 

➢ Dank effektiver Umsetzung der IPO-Pläne, fokussiert auf organisches 

Wachstum und wertsteigernden Akquisitionen notiert die Aktie seit dem 

IPO > 115% im Plus. 

➢ Das Unternehmen hat sich einen starken Track Record bei der 

Integration und Entwicklung der Pipeline von Akquisitionen aufgebaut; 

das hochprofitable Dekristol-Vitamin-D-Portfolio wuchs von 7 Mio. EUR 

Umsatz im Jahr 2013 auf 60 Mio. EUR im Jahr 2018.

Entwicklung seit IPO 

➢ Zunächst entwickelten sich die Aktien von Hellofresh wenig erfreulich, 

notieren mittlerweile > 450% im Plus. 

➢ Äußerst starkes organisches Wachstum und eine stätig steigende 

Kundenloyalität ermöglichten es dem Unternehmen stetig die 

Erwartungen zu schlagen 

➢ Nach anfänglichen operativen Verlusten erwirtschaftet das 

Unternehmen inzwischen EBITDA-Margen von >16%

Quelle: Bloomberg, Hellofresh, 02.11.2017 – 26.02.2021; Dermapharm, 09.02.2018 – 26.02.2021
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IPOs im Rahmen des Berenberg Aktien Mittelstand (2)

NFON

Geschäftsmodell 

➢ NFON ist ein deutscher Marktführer im Bereich Cloud-PBX, einem der 

seltenen Hyper-Wachstumssegmente in der Telekommunikation mit ~40% 

Zuwachs an Benutzern

➢ NFON ist ein gut positioniertes Unternehmen mit einem geschätzten 

Marktanteil von 25% im deutschen Cloud-PBX-Markt. Dies macht NFON zu 

einem Top Ziel in der anstehenden Branchenkonsolidierung.

Akasol

Geschäftsmodell 

➢ Akasol ist ein führender europäischer Hersteller von hauptsächlich 

flüssigkeitsgekühlten und wiederaufladbaren Hochleistungs- und 

Hochenergie-Lithium-Ionen-Batteriesystemen für Busse, Nutzfahrzeuge 

und industrielle Anwendungen.

➢ Langjährige und starke Beziehungen zu Truck-OEMs wie Daimler und 

Volvo ermöglichen einen Auftragsbestand von > EUR 2Mrd. 

Quelle: Bloomberg, NFON, 11.05.2018 – 26.02.2021; Akasol, 29.06.2018 – 26.02.2021

Entwicklung seit IPO 

➢ Dank effektiver Umsetzung der IPO-Pläne, fokussiert auf organisches 

Wachstum mit großen Truck-OEMs und einem Übernahmeangebot 

durch BorgWarner notiert die Aktie seit dem IPO > 230% im Plus. 

➢ Das US-Unternehmen BorgWarner gab im Januar 2021 ein 

Übernahmeangebot von EUR 120 pro Aktie ab, einem Premium von 44% 

im Vergleich zum Durchschnittskurs der vorherigen 6 Monate 

Entwicklung seit IPO 

➢ Zunächst entwickelten sich die Aktien von NFON wenig erfreulich, 

notieren mittlerweile > 60% im Plus. 

➢ Mit einer Brutto Churn-Rate von <0,5% wuchsen die wiederkehrenden 

Umsätze sehr stark und machen c. 89% des Gruppenumsatzes aus. 

➢ Durch wertschöpfende Akquisitionen und ein großes Wholesale-Partner 

Netzwerk wuchs die Anzahl der Nebenstellen um 60% seit dem IPO
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Chancen

• Auf lange Sicht hohes Renditepotenzial von Aktien 

• Entwicklung von Wachstumsaktien phasenweise 

überdurchschnittlich 

• Entwicklung von Nebenwerten phasenweise 

überdurchschnittlich 

• Mögliche Zusatzerträge durch Einzelwertanalyse und 

aktives Management 
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Chancen und Risiken

Risiken

• Hohe Schwankungsanfälligkeit von Aktien, Kursverluste 

möglich

• Anteilswert kann unter den Kaufpreis fallen, zu dem der 

Kunde den Anteil erworben hat

• Zeitweise unterdurchschnittliche Entwicklung von 

Wachstumsaktien möglich 

• Zeitweise unterdurchschnittliche Entwicklung von 

Nebenwerten möglich 

• Keine Erfolgsgarantie für Einzelwertanalyse und aktives 

Management 

• Konzentrationsrisiko durch Fokussierung auf 

Investments im deutschsprachigen Raum

Ausführliche Hinweise zu den Chancen und Risiken dieses Fonds sind dem Verkaufsprospekt zu entnehmen. Die Verkaufsunterlagen können in deutscher Sprache bei 

der Universal-Investment-Gesellschaft mbH und der Joh. Berenberg, Gossler & Co. KG (Berenberg), Neuer Jungfernstieg 20, 20354 Hamburg, kostenlos angefordert 

werden und stehen unter der Internetadresse www.berenberg.de/fonds/ zur Verfügung. 

http://www.berenberg.de/fonds/


Berenberg Aktien Mittelstand

Asset-Management-Gesellschaft Joh. Berenberg, Gossler & Co. KG, Hamburg

Kapitalverwaltungsgesellschaft Universal-Investment-Gesellschaft mbH, Frankfurt/Main

Verwahrstelle State Street Bank GmbH

Fondswährung Euro

Geschäftsjahresende 31. Dezember

Preisfeststellung Bankarbeitstäglich, Inventarwert

Preisinformation www.universal-investment.de, www.berenberg.de/fonds

Handel Bankarbeitstäglich, basierend auf dem Inventarwert, Cut-Off 16:00 Uhr mit Valuta T+2

Tranchen Retail (R) Institutionell (I)

Vertriebsländer/ -zulassungen AT, CH, DE, ES, LI AT, CH, DE, ES, GB, LI

Auflegungsdatum 04.12.2015 04.12.2015

Kennnummern (ISIN/WKN) DE000A14XN59 / A14XN5 DE000A14XN42 / A14XN4 

Ertragsverwendung Thesaurierend Thesaurierend

Ausgabeaufschlag Bis zu 5,5 % -

Asset-Management-Vergütung Bis zu 1,50 % p. a. Bis zu 0,75 % p. a.

Verwaltungsvergütung Bis zu 0,40 % p. a. Bis zu 0,40 % p. a.

Verwahrstellenvergütung Bis zu 0,03 % p. a. Bis zu 0,03 % p. a.

Laufende Kosten (Gesamtkostenquote) 1,72 % p. a. 0,97 % p. a.

Erfolgsabhängige Vergütung 
Bis zu 20% der vom Fonds in der Abrechnungsperiode erwirtschafteten Rendite über dem 

Referenzwert (50% MDAX / 50% SDAX)

Mindestanlagevolumen - EUR 750.000 
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Portfoliomanager

Andreas Strobl ist seit November 2016 Senior Portfoliomanager bei Berenberg. Er begann seine berufliche Karriere 2002 als 

Sell-Side-Analyst bei der BayernLB in München. 2006 wechselte er als Senior-Investmentmanager zur Allianz Se (Aequitas

GmbH). Seit 2015 war Andreas Strobl als Senior-Portfolio-Manager bei Allianz Global Investors in Frankfurt tätig und zeichnete 

dabei für die Betreuung und Weiterentwicklung verschiedener europäischer Small/Mid-Cap-Aktienportfolios verantwortlich. Er 

studierte Betriebswirtschaftslehre an der LMU in München. Im Jahr 2005 absolvierte er als Jahrgangsbester die Fortbildung zum

CIIA (Certified International Investment Analyst) und CEFA (Certified European Financial Analyst).

Andreas Strobl, CIIA, CEFA

Senior Portfoliomanager

Fondsmanager Berenberg Aktien Mittelstand seit dem 01. Januar 2017

Fondsmanager Berenberg Aktien-Strategie Deutschland seit dem 09. September 2019
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