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Bei dieser Information handelt es sich um eine Marketingmitteilung. Diese Information richtet sich ausschlie3lich an Kunden der Kundengruppe ,Professionelle Kunden“ gem. § 67 Abs. 2
WpHG und/oder ,Geeignete Gegenparteien“ gem. § 67 Abs. 4 WpHG und ist nicht fiir Privatkunden bestimmt. Bei diesem Dokument und bei Referenzen zu Emittenten, Finanzinstrumenten
oder Finanzprodukten handelt es sich nicht um eine Anlagestrategieempfehlung im Sinne des Artikels 3 Absatz 1 Nummer 34 der Verordnung (EU) Nr. 596/2014 oder um eine
Anlageempfehlung im Sinne des Artikels 3 Absatz 1 Nummer 35 der Verordnung (EU) Nr. 596/2014 jeweils in Verbindung mit § 85 Absatz 1 WpHG. Als Marketingmitteilung gentigt diese
Information nicht allen gesetzlichen Anforderungen zur Gewahrleistung der Unvoreingenommenheit von Anlageempfehlungen und Anlagestrategieempfehlungen und unterliegt keinem Verbot
des Handels vor der Veroffentlichung von Anlageempfehlungen und Anlagestrategieempfehlungen. Diese Information soll lhnen Gelegenheit geben, sich selbst ein Bild tUber eine
Anlagemadglichkeit zu machen. Sie ersetzt jedoch keine rechtliche, steuerliche oder individuelle finanzielle Beratung. lhre Anlageziele sowie Ihre personlichen und wirtschaftlichen Verhéaltnisse
wurden ebenfalls nicht berticksichtigt. Wir weisen daher ausdriicklich darauf hin, dass diese Information keine individuelle Anlageberatung darstellt. Eventuell beschriebene Produkte oder
Wertpapiere sind mdglicherweise nicht in allen Landern oder nur in bestimmten Anlegerkategorien zum Erwerb verfugbar. Diese Information darf nur im Rahmen des anwendbaren Rechts
und insbesondere nicht an Staatsangehdrige der USA oder dort wohnhafte Personen verteilt werden. Diese Information wurde weder durch eine unabhéangige Wirtschaftspriufungsgesellschaft
noch durch andere unabhéngige Experten gepruft.

Bei Investmentfonds sollten Sie eine Anlageentscheidung in jedem Fall auf Grundlage der Verkaufsunterlagen (wesentliche Anlegerinformationen, Verkaufsprospekt, aktueller Jahres- und
gof. Halbjahresbericht) treffen, denen ausfihrliche Hinweise zu den Chancen und Risiken des jeweiligen Fonds zu entnehmen sind. Bei Wertpapieren, zu denen ein Wertpapierprospekt
vorliegt, sollten Sie die Anlageentscheidungen in jedem Fall auf Grundlage des Wertpapierprospekts treffen, dem ausfiihrliche Hinweise zu den Chancen und Risiken des jeweiligen
Finanzinstruments zu entnehmen sind, im Ubrigen wenigstens auf Basis des Produktinformationsblattes. Alle vorgenannten Unterlagen kénnen bei der Joh. Berenberg, Gossler & Co. KG
(Berenberg), Neuer Jungfernstieg 20, 20354 Hamburg, kostenlos angefordert werden. Die Verkaufsunterlagen der Fonds sowie die Produktinformationsblatter zu anderen Wertpapieren
stehen Uber ein Download-Portal unter Verwendung des Passworts ,berenberg® unter der Internetadresse https://docman.vwd.com/portal/berenberg/index.html zur Verfigung. Die
Verkaufsunterlagen der Fonds kdnnen ebenso bei der jeweiligen Kapitalverwaltungsgesellschaft angefordert werden. Die jeweils konkreten Adressangaben stellen wir lhnen auf Nachfrage
gerne zur Verfiigung.

Die in diesem Dokument enthaltenen Aussagen basieren entweder auf eigenen Quellen des Unternehmens oder auf 6ffentlich zugéanglichen Quellen Dritter und spiegeln den
Informationsstand zum Zeitpunkt der Erstellung der unten angegebenen Prasentation wider. Nachtraglich eintretende Anderungen kénnen in diesem Dokument nicht beriicksichtigt werden.
Angaben kénnen sich durch Zeitablauf und/oder infolge gesetzlicher, politischer, wirtschaftlicher oder anderer Anderungen als nicht mehr zutreffend erweisen. Wir iibernehmen keine
Verpflichtung, auf solche Anderungen hinzuweisen und/oder eine aktualisierte Information zu erstellen. Wir weisen darauf hin, dass frihere Wertentwicklungen, Simulationen oder Prognosen
kein verlasslicher Indikator fur die kiinftige Wertentwicklung sind und dass Depotkosten entstehen kdnnen, die die Wertentwicklung mindern. Zur Erkléarung verwandter Fachbegriffe steht
Ihnen auf www.berenberg.de/glossar ein Online-Glossar zur Verfugung.

Fur Investoren in der Schweiz: Herkunftsland des Fonds ist Deutschland. Der Fonds ist in der Schweiz zum Vertrieb an nicht qualifizierte Anleger zugelassen. Zahistelle in der Schweiz ist die
Tellco AG, Bahnhofstrasse 4, CH-6430 Schwyz. Vertreter in der Schweiz ist die 1741 Fund Solutions AG, Burggraben 16, 9000 St. Gallen. Der Verkaufsprospekt inkl. Allgemeiner und
Besonderer Vertragsbedingungen, Wesentliche Informationen fur die Anlegerinnen und Anleger (KIID) sowie der Jahres- und Halbjahresbericht kénnen kostenlos beim Vertreter in der
Schweiz bezogen werden (Telefon: +41 58 458 48 00). Fir die in der Schweiz und von der Schweiz aus vertriebenen Anteile ist am Sitz des Vertreters Erfullungsort und Gerichtsstand
begriindet. Fir Anleger in Spanien: In Spanien sind die Fonds unter der Nummer 1714 bei der spanischen Wertpapiermarktkommission (CNMV) registriert.

© 2021 Morningstar, Inc. Alle Rechte vorbehalten. Die hierin enthaltenen Informationen: (1) sind fir Morningstar und/oder ihre Inhalte-Anbieter urheberrechtlich geschiitzt; (2) dirfen nicht
vervielfaltigt oder verbreitet werden; und (3) deren Richtigkeit, Vollstandigkeit oder Aktualitat wird nicht garantiert. Weder Morningstar noch deren Inhalte-Anbieter sind verantwortlich fir
etwaige Schaden oder Verluste, die aus der Verwendung dieser Informationen entstehen. Die Wertentwicklung in der Vergangenheit ist keine Garantie fir zukinftige Ergebnisse.
Morningstar Rating zum 26.02.2021.

Datum: 09.03.2021
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Europaischer IPO-Markt 2020 (1)

Entwicklung

» Rekord-IPO-Volumen von USD 141 Mrd. in den USA
stand in 2020 lediglich eine GroRe von EUR 15 Mrd. in
Europa gegeniber

» Im turbulenten Marktumfeld schafften es 59
Unternehmen an den Markt (2019: 44 IPOs). Aufgrund
weniger Mega-IPOs sank das Volumen um ein Viertel

» Europaisches IPO-Volumen somit auf dem niedrigsten
Stand seit 2012

» Lediglich zwei SPACs, Dutch Star Companies Two
(EUR 110 Mio.) und Xavier Niel's 2MX Organic (EUR
300 Mio.) mit Listing in 2020

Quelle: Berenberg, Bloomberg, Dealogic. Criteria: Western European transactions >€20m
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Européaische ECM-Transaktionen (2017-20 YTD)

2017 A 2018 A 2019 A 2020
Initial Public Offerings (#) 100 -24% 76 -42% 44 34% 59
Initial Public Offerings (€bn) 36.3 -24% 27.5 -28% 19.8 -25% 14.8
Accelarated Bookbuilds (#) 302 -35% 197 12% 221 71% 377
Accelarated Bookbuilds (€bn) 77.2 -47% 40.9 21% 49.5 74% 88.0
Rights Issues (#) 39 15% 45 -20% 36 19% 43
Rights Issues (€bn) 50.0 -58% 20.8 -52% 9.9 99% 19.8
Total Transactions (#) 441 -28% 318 -5% 301 59% 479
Total Transactions (€bn) 163.4 -45% 89.3 -11% 79.2 52% 120.6

Die 40 gro3ten europdaischen Transaktionen in 2020
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Europaischer IPO-Markt 2020 (2)

Entwicklung

» Erfreuliche Performance der européischen IPOs in
2020 in der Breite mit +34,9% im Vergleich zu +28,8%
der entsprechenden Vergleichsindizes

» Outperformance der Large- vs. Small- und Medium-
Caps. Schlechtere Entwicklung der Bérsenneulinge
mit einer Market-Cap von unter EUR 5 Mrd. nach
erstem Handelstag vs. Ausbau der Outperformance
bei grol3ere Unternehmen

Quelle: Berenberg, Bloomberg Bloomberg, Dealogic
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IPO Performance in 2020

Market Cap T Total value performance
(Em) (€m) 1-day 1-week  1-month
>5hn 4 5,749 15.0% 17.7% 28.5%
1bn - 5bn 4 1,999 7.1% 6.1% -2.5%
500m - 1bn 6 1,181 9.8% 7.9% -5.5%
<500m 35 2899 7.2% 3.5% 5.8%
1.day Lweek L.month

B 2020 B 2019
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IPOs mit einer GroR3e von > EUR 100 Mio., sortiert nach Performance am 1. Tag (2020)

re:newce 25-Now RENEW 55 Business Senices SEK 2341m SEK 800m 108 Fixed at SEK 76.00 SEK76.00 +51.32% +52.63% -1.35%
h‘mp‘wm 12-5ep IMPASDB 55 Healthcare SEK 2.625m SEK 1,100m 107 Fixed at SEK 85.00 SEK 85.00 +48.55% +73.60% +381%
1 pexip[ 12 May PEXP NO Technology EUR 564m EUR 212m 188 Fined at NOK £3.00 NOK 82.00 +30.18% -2.07% +18.45%
oS l_l " EUR 800-EUR 815 O -
18-Jun GUs M Capital Goods EUR 1.426m EUR 570m 570 R B 18 EURE.15 +21.72% +76.00% +1251%
= EUR 18.00- EUR 20.00
[ unifiedpost 21-Sep u UPG BB Technology EUR 608m EUR 262m 262 Foe ot EUR 3000 EUR 20.00 +18.00% +8.00% +14.27%
Y Musti ! EUR 8.00- EUR 2.00 . .
9 e) 12-Feb 1—1 MUSTIFH General Retai EUR 283m EUR 182m 182 e ot ER 578 EURETS HTT1% +145.40% +0.08%
THEHUTGROUP 16-5ep e THG LN Media GBP 4,853m GBP 1,881m 2,140 Fixed at GBP 5.00 GBP 5.00 +17.00% +20.80% +773%
% link mability 20-Oct i'= LINK NG Technology NOK 12.600m NOK 8.000m 553 Fined at NOK 47.00 NOK 47.00 +14.50% 4.20% +034%
PR — ’ EUR 3000 - EUR 3225 . .
e s 28 May Food Retail EUR 15,600m EUR 2.587m 2,587 P EUR 31.50 +13.78% s387% +14.48%
" EUR 3.68- EUR 4.82
esmm 27-0ct z SOLSM Utiities EUR 440m EUR 150m 165 e mdan EUR 482 +11.00% +58.00% +24.01%
e EUR 31.50 - 36.50
9’5&[’ 18-Jun 5 P56 GY Pharmaceuticals EUR 378m EUR 127m 127 Eriec ot EUR 31 50 EUR 31.50 +852% -33.33% +8.04%
. SEK 88.00 - SEK 104.00
V4 V4 24-Now ._= SAVE 55 Diversified Financials SEK 24.000m SEK 10.400m 1.023 e SEK 26.00 +0.38% +10.03% -1.80%
BRoCKHAUS 084 El sy Diversified Financials EUR 317m EUR 116m 115 Fixed at EUR 32.00 EUR 2200 +8.25% 4.84% +824%
EUR 4.80 - EUR 5.80
®nacon 28-Feb LI NACONFP Media EUR 458m EUR 108m 100 Pt EUR 550 +4.00% +43,64% +485%
|| conpuit RE 01-Des :: CRELN Diversified Financials GBP 821m GBP £21m a32 Fived at GBF 5.00 GBP £.00 +2.00% +1.50% +257%
2 HusCompagniet 18-Now == HUSCO DG Real Estate DKK 2.240m DKK 1,104m 8 Dﬁﬂjsﬁfﬁw;ﬁm DKK 117.00 +0.43% -308% +0.26%
- , NOK 2350 - 24.70
/CADELER 25-Nav -|= TADLR NO Utiliies NOK 3,807m NOK 1.680m 156 Ericed at NOK 23 80 NOK 23.50 +0.00% +0.06% +0.18%
INSPECS 13-Feb P SPECLN Healthcare GBP 138m GBF B4m 12 Fined at GBF 1.05 GBF 185 +D.00% +35.00% 1212%
ALUARIUM 07-Sep :: HOME LN Real Estate GBF 241m GBP 241m 266 Fixed at GBF 1.00 GBF 1.00 +0.00% +8.00% +10.20%
e e " GBP 2.25- GBP 265
. 2 g 12
CALISEN 07-Feb P CLSNLN Uties GBF 1.320m GBP 337m 307 P e 248 GBP 2.40 +0.00% 14.58% 12.30%
-
{O> Meltwater 02-Dec i'i MWTR NO Media NOK 13410m NOK 3.480m 7 Fined at NOK 43.50 MOK 43.50 +0.00% +0.34% +1.06%
«; BWENERGY 13-Feb il= BWE NO il & Gas NOK 5.720m NOK 1.320m 127 NOK 34.20 - NOK 38.80 NOK 24.40 102% .80 .8E%
Priced at NOK 24.40
SDIC 4 e o USD 12.27-USD 12.37
g 2
FYY 18-Oct = sDIC LI Utiites USD 0.313m USD 22im 200 e ot USD 1227 UsD 1227 170% +0.03% +10.83%
- SEK 40.00- SEK 52.00 . }
NORDICFAPER Ji 22.0ct H—e Packaging NOK 1.775m SEK 1,774m 134 e a4 00 SEK42.00 233% 10.00% +4.00%
osFENTUIGA - SEK 13.40- SEK 16.10
@ o 23-Oct ._= OFFHUS 55 Real Estate SEK 2.600m SEK 1,500m 3 roes atamk 1240 SEK 1240 2T 4.02% +4.60%
—r i EUR 52.00- EUR 7400
Kn; - E
ausTabbert 22-Sep | KTAGY Automotive EUR 602m EUR 217m 217 Proed 2t ELR 58 00 EUR 58.00 .03% +345% +5.30%
. EUR 12.00- EUR 16.00
HENSOLDT 23 Sep | HAB GY Acrospace & Defence EUR 1.260m EUR 400m 400 Prced ot EUR 1200 EUR 12.00 8.33% +4.83% +4.05%
AKER BIARINE 26-Jun i'i AKBMME NO Food Manufacturing NOK 10.148m NOK 2.147m 200 Fixed af NOK 115.85 NOK 115,25 -8.02% 7.00% +15.53%
. ] EUR 20.00- EUR 22.00
J (e : 2
ashionetle 27-Oct ! FSNT GR General Retail EUR 102m EUR 108m 108 e EoR 315D EUR 31.00 11.28% +200% +0.00%

Quelle: Berenberg, 4. Dezember 2020
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Europaischer IPO-Markt 2020 (4)

Entwicklung

» Sektoraler Fokus in 2020 erneut auf der IT-Branche mit
13% des Gesamt-Volumens (2019: 15%)

» Rucklaufige Tendenzen bei General Retail (5%, -345bp),
Automotive (2%, -102bp), Construction (2%, -70bp), Food
Manufacturing (2%, -104bp) and Oil and Gas (2%, -
247bp) zu Gunsten von Business Services (9%, +562bp),
Diversified Financials (9%, +549bp) und Capital Goods
(8%, +565bp)

» Hohere Diversifizierung der ECM-Landschaft in Europa
als in den USA, wo in 2020 Gber 50% des Transaction
Volumes auf den Technology and Healthcare Sector
entfielen (im Vergleich zu einem 3-Jahres-Durchschnitt
von ~40%)

Quelle: Berenberg, Bloomberg Bloomberg, Dealogic

6

afin
FW-."
‘m @’
| X

BERENBERG

PARTNERSHIP SINCE 1590

Aufteilung des europaischen ECM Volumens 2020

<

479
transactions

F

= Capital Increases

= Secondary Placements

.

= Rights Issues = |nitial Public Offerings

€121bn

W raised

ay

= Technology = Business Services
Diversified Financials = Capital Goads

= Real Estate Media

® Telecommunications = Utilities
Healthcare = General Retail

u Other

8%
&
m +52%

volumes
w yoy a
= UK = Germany
Nordics = Switzerland
= France = BeNeLux
Italy Other
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Entstehung des virtuellen IPOs BERENBERG
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Die Covid-Krise hat den virtuellen IPO kreiert. Virtuelles Marketing via Video-Konferenzen als der neue Standard
Vorteile:

1. Erhebliche Reisekosten- und Zeiteinsparungen (bis zu EUR 250.000 und ca. 1.000 Stunden). Positive Folgeeffekte durch
Reduzierung der Marketing-Timeline und damit kiirzeres Market Exposure

2. Madglichkeit zur Ansprache einer deutlich breiteren Investorenbasis verteilt Giber verschiedene Zeitzonen

Timeline of a typical IPO

1 k
weel 2 wleeks 2 erks 2 “’leeks In total:

|
L 1 I 1 [ 1 r 1

c. 5-7 flights per

| erson per week
4 x Management @ 4 x Management 3 x Analysts 4 x Management 2 2 -
c. 5-7 cities
2 x Bankers o 2 x Bankers @ 7 x investors per day
Roadmap of a typical IPO A virtual IPO saves

€250,000
,”——-—*‘\ in travel costs
e 7 be - e
4 - B 1,000
J’ ’,"f s~‘~_ _____ YOy --"" - ’¢” hours travel time
LN\ r*b*x.o 50 tonnes
H B > €O, emissions
\\ ’:p add S+
Soe---"7 extra meetings per day
450,000
pages printed

2 x Bankers visited per week

3 days . 5-7 days i . 5 days . 5 -7 days i In tqtal: ——
. B " c. 350 meetings (over a
Early Look Pilot Fishing “ Bookbuilding reduced time span) 25 pees
1 city 0 flights

Quelle: Berenberg, Bloomberg Bloomberg, Dealogic
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IPO-Pipeline 2021 BERENBERG

PARTNERSHIP SINCE 1590

A

Pipeline fur 2021 gut gefullt

» Wirtschaftliche Erholung, gestiegener Aktienmarkt und sinkende Vola sollten sich positiv auswirken. Zunehmende
Bereitschaft von Private Equity Companies zum Exit. M&A sollte an Bedeutung gewinnen

» YTD bereits Rekord-IPO-Volumen Europa (inklusive UK) mit EUR 8,4 Mrd. verteilt auf 6 Deals. Somit starkster Jahresstart
seit 1998. Zunahme auch in Europa von SPACs

UK / Ireland £ Nordics
+ Afreximbank (Banking) = IVC (Veterinary Company) « Anticimex (Pest Control) + Oxthera (Biotech)
+ Bayport (Finance) + Moonpig (Retail) + Cint (Market Research) - Stark Group (Materials)
+ Beauty Bay (Retail) + Music Magpie (Technology) « Epidemic Sound (Music) « Storskogen (Finance)
+ Deliveroo (Delivery Service) « PensionBee (Finance) « IFS (Software) + Trustly (Payments)
« Dr Martens (Fashion) + Smiths Medical (Healthcare)™*" + Klarna (Payments) + PensionBee (Finance)
+ EG Group (Fuel Retail) + TinyBuild (Gaming) + Nightingale (Healthcare) + Volvo Cars (Autos)
- Eight Fifty Food (Food Retail) - Trustpilot (Internet)
- Fenergo (Finance) * VH Global (Renewables)
Germany, Switzerland —
+ About You (Retail) « Stada (Pharmaceuticals)
« Atotech (Chemicals) + SUSE (Software)
“ « Auto1 (Autos) « Syngenta (Chemicals)
* Aramisauto (Autos) * Orange (MEA Business) + CermaTec (Industrials) + Syniab (Laboratories)
- Believe Digital (Technology) + Orano (Renewables) - DEA Wintershall (Oil) . VFS (Services)
+ Doctolib (Online Pharma) + OVH (Software) - Douglas (Retail) - Vitesco (Powertrain)™™*
* lcade (Sante) (Real Estate) * Sanofi (ingredients) + Messer + Linde (Chemicals)  + Wittur (Industrials)

« Idemia (Security Services) - Ottobock (Healthcare) + Vantage Towers (Telecom)

« Orange (Cyberdefense) + Securecell (Biotech)

Spain, Portugal . °

BeNeLux ——
« Alfunds (Finance) + ODPEnergy (Renewables) + Action (Retail) + MessageBird (Software)
- Capital Energy (Renewables) - Sonae MC (Food Retail) + AMG (Metal Supplier)"** + SuitSupply (Retail)
« Catawiki (Retail) + T-Mobile NL (Telecom)

»/Elawan (Renewables) > Telxius (Teiecomms) « Euroclear (Exchange) + WeTransfer (Services)
* Glovo (Delivery Service) - Loterie Nationale (Lottery)

+ Cedacri (IT Services) « Rina (Business Services)

+ e-Novia (Business Incubator) - Seco (Technology)

+ Lima (Healthcare) « Stevanato (Healthcare)

+ Philogen (Biotech) + U-Power (Clothing)

Quelle: Berenberg, Bloomberg Bloomberg, Dealogic
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Ausblick und Tendenzen

v Investorenbasis in den IPO-Blchern immer diverser
(ESG & Impact Fonds, Green Hedge Fonds)

v Zunahme der passive Strategien. Tendenz der
Separierung von Small- und Mid-Cap-Fonds mit
negativen Auswirkungen auf die verfliigbaren Kapitaltopfe
fur kleinere Unternehmen

v Deutliche Zunahme von Anker/Corner-Stone-Investoren
bei IPOs mit Vorteilen im IPO-Prozess, aber negative
Folgeeffekte im Sekundarmarkt

v" Beschleunigung struktureller Trends durch Covid-Krise.
Kapitalbedarf von disruptiven Geschéaftsmodellen (70%
der IPOs in 2020 profitierten vom Online-Shift)

v" Zunehmende ESG-Fokussierung fiihrt zu steigendem
Investitionsbedarf in Sektoren wie Energy Transition,
Battery Charging und Fuel Cells

v Zunahme von ,loss-making IPOs". Bérsengange zu
einem frihen Zeitpunkt in der Unternehmensentwicklung
bedeuten hoheres Execution-Risiko.

v" Verstarkte Tendenz von europdischen Unternehmen in
den USA Boérsengang anzustreben

Quelle: Berenberg, Refinitiv
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IPO proceeds surge to highest level since 2007
Proceeds from initial public offerings by listing location or type (Sbn)
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Proceeds from Spacs — spacial purpose acquisition companies — are grouped together, regardless of listing

focation.
Source: Refinitiv
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IPOs im Rahmen des Berenberg Aktien Mittelstand (1) BERENBERG

IPO Richtlinien fiir den Fonds

v Nur Teilnahme an IPOs die mit unserer allgemeinen
Investmentphilosophie Ubereinstimmen

v Reduzierung der Investment Cases auf die Basics
v" Track-Rekords des Managements und der Core-Shareholder
v" Analyse der geplanten Verwendung der IPO-Proceeds

v" Fokus auf ESG- und Corporate Governance-Aspekte (vor
allem Incentivierung des Managements, Lock-Ups)

Charakteristika

Auswahl von deutschen Nebenwerten mit
Anlageuniversum tiberzeugendem strukturellen Wachstum und
nachhaltigen Ertragen

25-45 Aktien | Benchmark-unabhéangig |

Fokus ,Quality-Growth*
Benchmark 50% MDAX / 50% SDAX

Durchschnittlich 2-5 Jahre Turnover ~ 25%
Haltedauer

p.a.

Marktkapitalisierung <5 Mrd. EUR bei Kauf
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Investmentphilosophie

Strukturelles Nachhaltiger
Wachstum Ertrag

Wir investieren in Unternehmen mit Gberdurchschnittlichem strukturellen
Gewinn- und Cashflow-Wachstum

Anlagekonzept

» Etablierte Nischenunternehmen, die mit ihren fokussierten
Geschéaftsmodellen in ihrem Heimatmarkt und global tGiber
starke Marktpositionen verfiigen (Hidden Champions)

* Hoher Anteil an privaten Eigentimern; solide Bilanzen und
nachhaltige Cashflows sind die Regel

* Unternehmen, die von externen Analysten wenig bis gar nicht
abgedeckt werden

+ Mid-Cap-Ansatz; Anlagemoglichkeiten auch im Small- und
Micro-Cap-Bereich
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IPOs im Rahmen des Berenberg Aktien Mittelstand (3) BERENBERG
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Hellofresh Dermapharm
Geschaftsmodell Geschaftsmodell
» HFG ist mit 601Mio Bestellungen mit Abstand der global fiihrende Anbieter » Dermapharm gehért zu den Top 10 der Pharmaunternehmen in
fur ,Kochboxen“ Deutschland mit einem Fokus auf "Markenarzneimittel” und bietet einen
» Dank seiner GroRe kann HFG seinen Kunden das breiteste Angebot an Mix aus Originalpraparaten und patentfreien Markenprodukten in
Rezepten bei gleichzeitig hdchster Flexibilitat anbieten. Dies fiihrt zu hoher Nischenmarkten an.
Kundenzufriedenheit und einer kontinuierlich steigenden Anzahl an » Wertschafende Akquisitionen, attraktives organisches Wachstum bei
wiederkehrenden Bestellungen bestehenden Produkten und Internationalisierung sind die wichtigsten

Saulen der Strategie. Zusaetzlich produziert das Unternehmen den Covid-
Impfstoff fiir Biontech Dank Know-How bei Lipid-Nanopartikeln.

Entwicklung seit IPO Entwicklung seit IPO
> Zunachst entwickelten sich die Aktien von Hellofresh wenig erfreulich, > Dank effektiver Umsetzung der IPO-Pléane, fokussiert auf organisches
notieren mittlerweile > 450% im Plus. Wachstum und wertsteigernden Akquisitionen notiert die Aktie seit dem
> AuRerst starkes organisches Wachstum und eine stétig steigende IPO > 115% im Plus.
Kundenloyalitat ermdglichten es dem Unternehmen stetig die » Das Unternehmen hat sich einen starken Track Record bei der
Erwartungen zu schlagen Integration und Entwicklung der Pipeline von Akquisitionen aufgebaut;

das hochprofitable Dekristol-Vitamin-D-Portfolio wuchs von 7 Mio. EUR

» Nach anfanglichen operativen Verlusten erwirtschaftet das i h i
Umsatz im Jahr 2013 auf 60 Mio. EUR im Jahr 2018.

Unternehmen inzwischen EBITDA-Margen von >16%

80 € 760% 70€ 170%
70€ 660% 60 € °
60 € 560% é 50€ 120% §
o 0F€ 460% 5 o 40€ g
2 40€ 360% 9 2 0% 9
8 30€ 260% 2 8 o€ 2
< 20¢ 160% 3 < 20¢€ 20% S
10€ 60% 10€ @
0€ -40% 0€ -30%
Nov 17 Mai 18 Nov 18 Mai 19 Nov 19 Mai 20 Nov 20 Feb 18 Aug 18 Feb 19 Aug 19 Feb 20 Aug 20 Feb 21

Relativer Vergleich zur Fondsbenchmark (rechter Hand) Hellofresh Relativer Vergleich zur Fondsbenchmark (rechter Hand) Dermapharm

Quelle: Bloomberg, Hellofresh, 02.11.2017 — 26.02.2021; Dermapharm, 09.02.2018 — 26.02.2021
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IPOs im Rahmen des Berenberg Aktien Mittelstand (2) BERENBERG

PARTNERSHIP SINCE 1590

NFON Akasol
Geschaftsmodell Geschaftsmodell
> NFON ist ein deutscher Marktfiihrer im Bereich Cloud-PBX, einem der » Akasol ist ein fuhrender europaischer Hersteller von hauptsachlich
seltenen Hyper-Wachstumssegmente in der Telekommunikation mit ~40% flussigkeitsgekihlten und wiederaufladbaren Hochleistungs- und
Zuwachs an Benutzern Hochenergie-Lithium-lonen-Batteriesystemen fiir Busse, Nutzfahrzeuge
> NFON ist ein gut positioniertes Unternehmen mit einem geschatzten und industrielle Anwendungen.
Marktanteil von 25% im deutschen Cloud-PBX-Markt. Dies macht NFON zu » Langjahrige und starke Beziehungen zu Truck-OEMs wie Daimler und
einem Top Ziel in der anstehenden Branchenkonsolidierung. Volvo ermdglichen einen Auftragsbestand von > EUR 2Mrd.
Entwicklung seit IPO Entwicklung seit IPO
» Zunéchst entwickelten sich die Aktien von NFON wenig erfreulich, » Dank effektiver Umsetzung der IPO-Plane, fokussiert auf organisches
notieren mittlerweile > 60% im Plus. Wachstum mit groRen Truck-OEMs und einem Ubernahmeangebot
> Mit einer Brutto Churn-Rate von <0,5% wuchsen die wiederkehrenden durch BorgWarner notiert die Aktie seit dem IPO > 230% im Plus.
Umsétze sehr stark und machen c. 89% des Gruppenumsatzes aus. » Das US-Unternehmen BorgWarner gab im Januar 2021 ein
> Durch wertschépfende Akquisitionen und ein groRes Wholesale-Partner Ubernahmeangebot von EUR 120 pro Aktie ab, einem Premium von 44%
Netzwerk wuchs die Anzahl der Nebenstellen um 60% seit dem IPO im Vergleich zum Durchschnittskurs der vorherigen 6 Monate
25€ 90% 140 € 200%
20€ 70% 8 120 € 5% 8
50% g 100 € g
é’ 15€ 30% ;% g we 100% §
2 10e 0% g 2 60€ 50% 2
E 10% 3 £ e 3
5¢€ -30% * o€ o &
0€ -50%
. . . 0€ -50%
Mai 18 Nov 18 Mai 19 Nov 19 Mai 20 Nov 20 Jun 18 Dez 18 Jun 19 Dez 19 Jun 20 Dez 20

Relativer Vergleich zur Fondsbenchmark (rechter Hand) NFON

Relativer Vergleich zur Fondsbenchmark (rechter Hand) Akasol

Quelle: Bloomberg, NFON, 11.05.2018 — 26.02.2021; Akasol, 29.06.2018 — 26.02.2021
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Chancen und Risiken

®

Chancen
*  Auf lange Sicht hohes Renditepotenzial von Aktien

*  Entwicklung von Wachstumsaktien phasenweise
uberdurchschnittlich

»  Entwicklung von Nebenwerten phasenweise
uberdurchschnittlich

*  Mdgliche Zusatzertrage durch Einzelwertanalyse und
aktives Management

]

BERENBERG

PARTNERSHIP SINCE 1590

Risiken

Hohe Schwankungsanfalligkeit von Aktien, Kursverluste
moglich

Anteilswert kann unter den Kaufpreis fallen, zu dem der
Kunde den Anteil erworben hat

Zeitweise unterdurchschnittliche Entwicklung von
Wachstumsaktien moglich

Zeitweise unterdurchschnittliche Entwicklung von
Nebenwerten madglich

Keine Erfolgsgarantie fur Einzelwertanalyse und aktives
Management

Konzentrationsrisiko durch Fokussierung auf
Investments im deutschsprachigen Raum

Ausfiihrliche Hinweise zu den Chancen und Risiken dieses Fonds sind dem Verkaufsprospekt zu entnehmen. Die Verkaufsunterlagen kénnen in deutscher Sprache bei
der Universal-Investment-Gesellschaft mbH und der Joh. Berenberg, Gossler & Co. KG (Berenberg), Neuer Jungfernstieg 20, 20354 Hamburg, kostenlos angefordert

werden und stehen unter der Internetadresse www.berenberg.de/fonds/ zur Verfigung.
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Berenberg Aktien Mittelstand

%k Kk K

Morningstar Rating™

As of 26-02-21

A
BERENBERG

PARTNERSHIP SINCE 1590

SCOPE

Fonds Rating
Marz 2021

Asset-Management-Gesellschaft

Kapitalverwaltungsgesellschaft
Verwabhrstelle

Fondswahrung
Geschéftsjahresende
Preisfeststellung
Preisinformation

Handel

Tranchen

Vertriebslander/ -zulassungen
Auflegungsdatum
Kennnummern (ISIN/WKN)
Ertragsverwendung
Ausgabeaufschlag
Asset-Management-Vergutung
Verwaltungsvergtitung
Verwahrstellenvergtitung

Laufende Kosten (Gesamtkostenquote)
Erfolgsabhéngige Vergitung

Mindestanlagevolumen

Joh. Berenberg, Gossler & Co. KG, Hamburg

Universal-Investment-Gesellschaft mbH, Frankfurt/Main

State Street Bank GmbH
Euro
31. Dezember

Bankarbeitstéglich, Inventarwert

www.universal-investment.de, www.berenberg.de/fonds

Bankarbeitstéglich, basierend auf dem Inventarwert, Cut-Off 16:00 Uhr mit Valuta T+2

Retail (R)

AT, CH, DE, ES, LI
04.12.2015
DEOOOA14XN59 / A14XN5
Thesaurierend

Bis zu 5,5 %

Bis zu 1,50 % p. a.

Bis zu 0,40 % p. a.

Bis zu 0,03 % p. a.

1,72 % p. a.

Institutionell (1)

AT, CH, DE, ES, GB, LI
04.12.2015
DEOOOA14XN42 / A14XN4
Thesaurierend

Bis zu 0,75 % p. a.

Bis zu 0,40 % p. a.

Bis zu 0,03 % p. a.

0,97 % p. a.

Bis zu 20% der vom Fonds in der Abrechnungsperiode erwirtschafteten Rendite ber dem

Referenzwert (50% MDAX / 50% SDAX)

EUR 750.000
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Portfoliomanager

Andreas Strobl, CIIA, CEFA
Senior Portfoliomanager

Fondsmanager Berenberg Aktien Mittelstand seit dem 01. Januar 2017
Fondsmanager Berenberg Aktien-Strategie Deutschland seit dem 09. September 2019

]

BERENBERG

PARTNERSHIP SINCE 1590

Andreas Strobl ist seit November 2016 Senior Portfoliomanager bei Berenberg. Er begann seine berufliche Karriere 2002 als
Sell-Side-Analyst bei der BayernLB in Minchen. 2006 wechselte er als Senior-Investmentmanager zur Allianz Se (Aequitas
GmbH). Seit 2015 war Andreas Strobl als Senior-Portfolio-Manager bei Allianz Global Investors in Frankfurt tatig und zeichnete
dabei fur die Betreuung und Weiterentwicklung verschiedener europaischer Small/Mid-Cap-Aktienportfolios verantwortlich. Er
studierte Betriebswirtschaftslehre an der LMU in Minchen. Im Jahr 2005 absolvierte er als Jahrgangsbester die Fortbildung zum

CIIA (Certified International Investment Analyst) und CEFA (Certified European Financial Analyst).
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Andreas Strobl
BERENBERG
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