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Fonds-Vermdgensverwaltung: Idee & Praxis (Teil 1) | Pools und
Haftungsdacher

Die Finanzmarktregulierung hat viele Vermittler und Vertriebe

in den vergangenen Jahren dazu bewogen, ihre Beratungsprozesse zu
standardisieren. Gilt es doch Haftungsrisiken zu minimieren und die
Effizienz des Geschaftsmodells zu maximieren. Wie weit ist es in diesem
Zusammenhang von der Idee einer Fondsvermogensverwaltung zur
praktischen Umsetzung? Wem empfiehlt sich der Schritt mit Blick auf
BestandsgrofRen und Ziele (Geschéaftsaufbau, -ausbau, -tibergabe) und
wem nicht? Welche Lésungen, wie Muster- und Modellportfolios, bieten
sich als Zwischenschritte auf dem Weg der Standardisierung von der
individuellen Beratung zur Fondsvermégensverwaltung an? Welche
Hilfestellung leisten Maklerpools in diesem Zusammenhang, welchen
Service und welche konkreten Angebote bieten Haftungsdacher?

Martin \Wanders
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Zum Beispiel mit unserer standardisierten Fonds-Vermodgensverwaltung - Strategiedepots

Was spricht fur Strategiedepots?
Wie kann die Umsetzung konkret erfolgen?
Worauf sollten Sie bei der Auswahl des notwendigen Vermogensverwalters achten?

Was bietet die unabhangige DFP Deutsche Finanz Portfolioverwaltung GmbH.



Was spricht u.a. fur Strategiedepots?

Zufuhrung als Finanzanlagenvermittler*in oder auch nur als Tippgeber*in moglich

Haftungsreduzierung gegenuber individueller Anlageberatung / Anlagevermittlung

Honorareinnahmen und keine Provisionen

Ruckvergutung fur Mandanten und Mandantinnen — oder wenn maoglich Insti-Shareklassen nutzen

Umsetzung von Modellportfolios mit bis zu 20 Zielfonds

Allokationsumsetzungen zeitgleich fur alle Mandanten und Mandantinnen — Rebalancing auf Knopfdruck

Verbesserung der Einnahmensituation — Einstiegsentgelt, VV-Honorar, Advisory Honorar und Perf. Fee



Wie kann die Umsetzung konkret erfolgen?

- Finanzanlagenvermittler*in entscheidet, ob er bestehende Strategien mit zufUhren und / oder ob er eigene
Strategien umsetzen mochte

- Voraussetzung fur eigene Strategien sind 2 Mio. Volumen

- Wenn eigene Strategie, dann Advisory-Vertrag mit der DFP

- Wenn Zufuhrung bestehender oder eigener Strategie, dann Zufuhrungsvereinbarung mit DFP

- Wenn eigene Strategie, dann gemeinsame Definition der Rahmenbedingungen

- Einweisung in den komplett digitalen Erfassungsprozess (OMS oder Online)

- Wenn eigene Strategie, dann Einweisung in das Strategieverwaltungstool



Worauf sollten Sie bei der Auswahl des notwendigen Vermogensverwalters achten?

Wie unabhangig ist der Vermogensverwalter

Gibt es Einschrankungen bei den Fonds oder vorgegebene Masterlisten

Hat der Vermogensverwalter ein hohes Interesse seine ,Hausstrategien“ zu vermarkten

Konnen Sie den Vermogensverwalter unabhangig von ihrem Pool wahlen

Bietet der Vermogensverwalter auf Wunsch die komplette Datenlieferung an Ihren Pool an

Welche Erfahrungen hat der Vermogensverwalter als Labelanbieter von Strategien

Welche zusatzlichen ,Mehrwerte” bietet der Vermogensverwalter



Standardisierte
Fonds-Vermogens-
Verwaltung

Was bietet die DFP Deutsche Finanz
Portfolioverwaltung GmbH mit der
standardisierten Fonds-Vermogens-
verwaltung?
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Marketingunterlagen

Invest like Narway

Vermogenskonzepl

WInvest like Nocway™




Personlicher Erfahrungsaustausch bei drei Asset-Management Konferenzen pro Jahr




Besuchen Sie unsere homepage www.dfp-finanz.de und finden Sie weitere Informationen

zu unseren Strategielosungen im Finanzprofibereich
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Vielen Dank fur Ihre Aufmerksamkeit!

Mobil:'ji- 9 170 3801 426

Martin.wandérs@dfp-finanz.de
Www.dfp-finanz.de




Disclaimer

Dieses Material ist ausschlieBlich fiir lhren persoénlichen Gebrauch und rein zu Informationszwecken erstellt worden. Jede Form der Kenntnisnahme,
Veroéffentlichung, Vervielfaltigung oder Weitergabe des Inhalts durch nicht vorgesehene Adressaten ist unzuldssig.

Die Prasentation wurde nicht mit der Absicht erarbeitet, einen rechtlichen oder steuerlichen Rat zu geben. Die in der Prasentation enthaltenen
Angaben und Mitteilungen dienen ausschlieBlich der Information und stellen keine Anlageberatung dar. Diese Prasentation ersetzt nicht eine
individuelle anleger- und anlagegerechte Beratung.

Die hierin enthaltenen Einschatzungen entsprechen der bestmdglichen Beurteilung zum jeweiligen Zeitpunkt, kdnnen sich jedoch -ohne Mitteilung
hierliber- andern. Wir haften nicht fiir die Vollstandigkeit, die Zuverlassigkeit und die Genauigkeit des Materials wie aller sonstigen Informationen, die
dem Empfanger schriftlich, miindlich oder in sonstiger Weise bermittelt oder zuganglich gemacht werden, soweit dies nicht unmittelbar durch unser
eigenes vorsatzliches Fehlverhalten oder grobe Fahrlassigkeit verursacht wurde. Die Richtigkeit der Daten, die aufgrund veréffentlichter Informationen
in dieser Prasentation enthalten sind, wurde vorausgesetzt, nicht aber unabhangig tberpriift. Der Inhalt dieser Prasentation ist nicht rechtsverbindlich,
es sei denn, sie oder Teile davon werden schriftlich entsprechend bestatigt. Aussagen gegeniiber dem Adressaten unterliegen den Regelungen des
ggf. zugrunde liegenden Angebots bzw. Vertrags.

Angaben zur bisherigen Entwicklung erlauben keine Prognose fiir die Zukunft. Es kann nicht zugesichert werden, dass ein Portfolio die dargestellten
Gewinne oder Verluste erzielen oder dass ein Portfolio denselben Grad an Genauigkeit friiherer Projektionen erreichen wird. Im Gegensatz zu einer
wirklichen Wertentwicklung beruhen Simulationen nicht auf tatséchlichen Transaktionen; es kommt ihnen somit nur eine begrenzte Aussagekraft zu.
Da Geschéfte nicht wirklich abgeschlossen werden, kann es zu einer nur unzureichenden Beriicksichtigung des Einflusses bestimmter Marktfaktoren,
wie etwa fehlender Liquiditat, kommen.

Wir mochten Ihnen an dieser Stelle das grundsatzliche Verhaltnis zwischen Risiko und Rendite bei Wertpapierdienstleistungen darlegen. Risiko und
Rendite sind zwei GréRen, die in einem sehr engen Verhéltnis zueinander stehen. In der Regel kann eine hohere Rendite bei Wertpapieranlagen nur
mit einem erhohten Risiko erreicht werden. Renditestarke Finanzinstrumente sind in der Regel mit einem hdheren Risiko verbunden. Wir méchten dies
an folgendem Beispiel verdeutlichen: Der Emittent einer Anleihe ist ein Unternehmen hoher Bonitat. Das Unternehmen besitzt hohes Eigenkapital und
weist in den letzten Jahren kontinuierlich Gewinne aus. Es verfugt Uber ein stabiles Geschaftsmodell. Will sich dieses Unternehmen am Kapitalmarkt
Geld besorgen, muss es nur einen geringen Zins anbieten. Bereits flr diesen niedrigen Zins wird es Anleger finden, die investieren und ihm Geld zur
Verfligung stellen. Mit dem geringen Risiko geht eine geringe Rendite fiir den Anleger einher. Wir mochten dies an folgendem Beispiel verdeutlichen:
Der Emittent einer Anleihe ist ein Unternehmen hoher Bonitat. Das Unternehmen besitzt hohes Eigenkapital und weist in den letzten Jahren
kontinuierlich Gewinne aus. Es verfiigt tber ein stabiles Geschaftsmodell. Will sich dieses Unternehmen am Kapitalmarkt Geld besorgen, muss es nur
einen geringen Zins anbieten. Bereits fiir diesen niedrigen Zins wird es Anleger finden, die investieren und ihm Geld zur Verfiigung stellen. Mit dem
geringen Risiko geht eine geringe Rendite fiir den Anleger einher. Daneben spielt der Zeithorizont eine wichtige Rolle.

Mit Wertpapieranlagen verbundene Ziele stellen sich in der Regel nicht kurzfristig ein, sondern nur tUber einen bestimmten Zeithorizont in Abhangigkeit
von der Anlage. berlcksichtigen Sie auch, dass die Kosten Auswirkungen auf die Anlage haben und die Rendite mindern.

Verkaufsprospekte und Rechenschaftsberichte als alleinverbindliche Grundlage fir den Kauf von Anteilen an Investmentvermdgen sind bei DFP
Deutsche Finanz Portfolioverwaltung GmbH, Pilotystrale 3, 90408 Nirnberg und den Vertriebsgesellschaften kostenlos erhaltlich.

Diese Prasentation stellt eine Werbung gemal § 63 Abs. 6 WpHG dar. Die Ausarbeitung ersetzt nicht eine individuelle anleger- und anlagegerechte
Beratung.

Die taglichen Fondspreise finden Sie in Uberregionalen Zeitungen.



