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Wichtige Hinweise

Bei dieser Information handelt es sich um eine Marketingmitteilung. Diese Information richtet sich ausschließlich an Kunden der Kundengruppe „Professionelle Kunden“ gem. § 67 Abs. 2 

WpHG und/oder „Geeignete Gegenparteien“ gem. § 67 Abs. 4 WpHG und ist nicht für Privatkunden bestimmt. Bei diesem Dokument und bei Referenzen zu Emittenten, Finanzinstrumenten 

oder Finanzprodukten handelt es sich nicht um eine Anlagestrategieempfehlung im Sinne des Artikels 3 Absatz 1 Nummer 34 der Verordnung (EU) Nr. 596/2014 oder um eine 

Anlageempfehlung im Sinne des Artikels 3 Absatz 1 Nummer 35 der Verordnung (EU) Nr. 596/2014 jeweils in Verbindung mit § 85 Absatz 1 WpHG. Als Marketingmitteilung genügt diese 

Information nicht allen gesetzlichen Anforderungen zur Gewährleistung der Unvoreingenommenheit von Anlageempfehlungen und Anlagestrategieempfehlungen und unterliegt keinem Verbot 

des Handels vor der Veröffentlichung von Anlageempfehlungen und Anlagestrategieempfehlungen. Diese Information soll Ihnen Gelegenheit geben, sich selbst ein Bild über eine 

Anlagemöglichkeit zu machen. Sie ersetzt jedoch keine rechtliche, steuerliche oder individuelle finanzielle Beratung. Ihre Anlageziele sowie Ihre persönlichen und wirtschaftlichen Verhältnisse 

wurden ebenfalls nicht berücksichtigt. Wir weisen daher ausdrücklich darauf hin, dass diese Information keine individuelle Anlageberatung darstellt. Eventuell beschriebene Produkte oder 

Wertpapiere sind möglicherweise nicht in allen Ländern oder nur in bestimmten Anlegerkategorien zum Erwerb verfügbar. Diese Information darf nur im Rahmen des anwendbaren Rechts 

und insbesondere nicht an Staatsangehörige der USA oder dort wohnhafte Personen verteilt werden. Diese Information wurde weder durch eine unabhängige Wirtschaftsprüfungsgesellschaft 

noch durch andere unabhängige Experten geprüft.

Bei Investmentfonds sollten Sie eine Anlageentscheidung in jedem Fall auf Grundlage der Verkaufsunterlagen (wesentliche Anlegerinformationen, Verkaufsprospekt, aktueller Jahres- und 

ggf. Halbjahresbericht) treffen, denen ausführliche Hinweise zu den Chancen und Risiken des jeweiligen Fonds zu entnehmen sind. Bei Wertpapieren, zu denen ein Wertpapierprospekt 

vorliegt, sollten Sie die Anlageentscheidungen in jedem Fall auf Grundlage des Wertpapierprospekts treffen, dem ausführliche Hinweise zu den Chancen und Risiken des jeweiligen 

Finanzinstruments zu entnehmen sind, im Übrigen wenigstens auf Basis des Produktinformationsblattes. Alle vorgenannten Unterlagen können bei der Joh. Berenberg, Gossler & Co. KG 

(Berenberg), Neuer Jungfernstieg 20, 20354 Hamburg, kostenlos angefordert werden. Die Verkaufsunterlagen der Fonds sowie die Produktinformationsblätter zu anderen Wertpapieren 

stehen über ein Download-Portal unter Verwendung des Passworts „berenberg“ unter der Internetadresse https://docman.vwd.com/portal/berenberg/index.html zur Verfügung. Die 

Verkaufsunterlagen der Fonds können ebenso bei der jeweiligen Kapitalverwaltungsgesellschaft angefordert werden. Die jeweils konkreten Adressangaben stellen wir Ihnen auf Nachfrage 

gerne zur Verfügung. 

Die in diesem Dokument enthaltenen Aussagen basieren entweder auf eigenen Quellen des Unternehmens oder auf öffentlich zugänglichen Quellen Dritter und spiegeln den 

Informationsstand zum Zeitpunkt der Erstellung der unten angegebenen Präsentation wider. Nachträglich eintretende Änderungen können in diesem Dokument nicht berücksichtigt werden. 

Angaben können sich durch Zeitablauf und/oder infolge gesetzlicher, politischer, wirtschaftlicher oder anderer Änderungen als nicht mehr zutreffend erweisen. Wir übernehmen keine 

Verpflichtung, auf solche Änderungen hinzuweisen und/oder eine aktualisierte Information zu erstellen. Wir weisen darauf hin, dass frühere Wertentwicklungen, Simulationen oder Prognosen 

kein verlässlicher Indikator für die künftige Wertentwicklung sind und dass Depotkosten entstehen können, die die Wertentwicklung mindern. Zur Erklärung verwandter Fachbegriffe steht 

Ihnen auf www.berenberg.de/glossar ein Online-Glossar zur Verfügung.

Für Investoren in der Schweiz: Herkunftsland des Fonds ist Luxemburg. Der Fonds ist in der Schweiz zum Vertrieb an nicht qualifizierte Anleger zugelassen. Zahlstelle in der Schweiz ist die 

Tellco AG, Bahnhofstrasse 4, CH-6430 Schwyz. Vertreter in der Schweiz ist die 1741 Fund Solutions AG, Burggraben 16, 9000 St. Gallen. Der Verkaufsprospekt inkl. Allgemeiner und 

Besonderer Vertragsbedingungen, Wesentliche Informationen für die Anlegerinnen und Anleger (KIID) sowie der Jahres- und Halbjahresbericht können kostenlos beim Vertreter in der 

Schweiz bezogen werden (Telefon: +41 58 458 48 00). Für die in der Schweiz und von der Schweiz aus vertriebenen Anteile ist am Sitz des Vertreters Erfüllungsort und Gerichtsstand 

begründet. Für Anleger in Spanien: In Spanien sind die Fonds unter der Nummer 1687 bei der spanischen Wertpapiermarktkommission (CNMV) registriert.

© 2021 Morningstar, Inc. Alle Rechte vorbehalten. Die hierin enthaltenen Informationen: (1) sind für Morningstar und/oder ihre Inhalte-Anbieter urheberrechtlich geschützt; (2) dürfen nicht 

vervielfältigt oder verbreitet werden; und (3) deren Richtigkeit, Vollständigkeit oder Aktualität wird nicht garantiert. Weder Morningstar noch deren Inhalte-Anbieter sind verantwortlich für 

etwaige Schäden oder Verluste, die aus der Verwendung dieser Informationen entstehen. Die Wertentwicklung in der Vergangenheit ist keine Garantie für zukünftige Ergebnisse.

Morningstar Rating zum 31.05.2021.

Datum: 30.06.2021

https://docman.vwd.com/portal/berenberg/index.html
http://www.berenberg.de/glossar


Großbritannien aufgepasst: die Macht der 

Handelsumleitung
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Anteil Großbritanniens an den westdeutschen Warenimporten, in % der westdeutschen Importe aus den ursprünglichen EWG-Mitgliedern Frankreich, Italien, Benelux. 

Quelle: Bundesbank

Anteil Großbritanniens an westdeutschen Importen • Wie würde Großbritannien 

außerhalb der EU 

abschneiden? Die 

Geschichte hält eine 

Anekdote bereit:

• Von 1958 bis 1972 gehörte 

Großbritannien nicht zur 

Europäischen 

Wirtschaftsgemeinschaft 

(EWG). 

• Als die EWG-Mitglieder 

mehr Handel miteinander 

trieben, verlor 

Großbritannien so stark an 

Marktanteilen, dass es 

bald um die Aufnahme 

warb.

• Nachdem Europa dem 

Vereinigten Königreich 

1973 endlich den Beitritt 

erlaubte, stieg der 

Marktanteil des Landes 

wieder stark an. Außerhalb 

der EU bestünde für 

Großbritannien die große 

Gefahr, erneut zu 

verlieren.
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Brexit: die Selbstisolierung Großbritanniens
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Handelsplätze Polen und Großbritannien: Anteil am deutschen Warenexport • Polen hat 

Großbritannien als 

Markt für deutsche 

Exporte überholt...

• ...obwohl die 

britische 

Wirtschaft, 

gemessen am BIP, 

4,7-mal so groß ist 

wie die polnische 

Wirtschaft. 
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Großbritannien: Unternehmensinvestitionen deutlich

unter Trend
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Private Investitionen der Unternehmen in UK • Produktivitätssteiger

nde Unternehmens-

investitionen haben 

sich seit dem Brexit-

Votum vom Trend 

abgekoppelt

• Im 1. Quartal 2020 

waren sie um 21 % 

niedriger, als wenn 

sich der Trend vor 

dem Referendum 

(ab 2010) 

fortgesetzt hätte.

• Die Pandemie hat 

die Investitions-

ausgaben weiter 

gedrückt.
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Umsatzverteilung UK Inland vs. Ausland
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Quelle: Goldman Sachs Global Investment Research



Zusammensetzung FTSE 100 

7

Top 10 FTSE 100 in % Sektoren FTSE 100 in %

Quelle: Bloomberg, 30.06.2021

ASTRAZENECA PLC 6,0

UNILEVER PLC 5,8

HSBC HOLDINGS PLC 4,5

DIAGEO PLC 4,2

GLAXOSMITHKLINE PLC 3,7

RIO TINTO PLC 3,4

BRITISH AMERICAN TOBACCO PLC 3,4

BP PLC 3,3

ROYAL DUTCH SHELL PLC-A SHS 3,1

ROYAL DUTCH SHELL PLC-B SHS 2,7
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UK Allokation 
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Einzeltitelbeispiel: Dechra Pharmaceuticals

Quelle: Berenberg, 09.07.2021
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Als Pharmaunternehmen in der Tiermedizin entwickelt und

verkauft Dechra Pharmaceuticals Medikamente für

Haustiere (Hunde & Katzen, 71% der Umsätze im GJ

2019), Nutztiere (12%) sowie Pferde (7% der Umsätze)

und Tiernahrung sowie weitere Produkte (10%). Verglichen

mit dem Marktführer in der Tiergesundheit, Zoetis (ex

Pfizer Animal Health) ist Dechra ein Nischenanbieter mit

einem Marktanteil von rund 2%. Das Unternehmen hat

allerdings einen starken Fokus auf

verschreibungspflichtigen Medikamenten und verfügt über

starke Marktpositionen in den Therapiebereichen

Endokrinologie, Dermatologie, Schmerztherapie oder

Anästhesie. Damit werden die Produkte vor allem in der

Akutmedizin und weniger bei Routinebesuchen verwendet..

Das Marktwachstum wird voraussichtlich weiter im

mittleren einstelligen Bereich liegen. Getrieben wird dieses

Marktwachstum von der steigenden Anzahl an Haus- und

Nutztieren,

Organisches Wachstum von 7-8% plus

wertschaffender M&A

UMSATZANTEIL UK: <10%, schrumpfend


